Der schone Klick heisst:
Der Wein ist rein!

Franz Haas, Sudliroler Spitzenproduzent, [illt seit Jahrgang 2007 ein Funltel

seiner Weine in Flaschen mit Drehverschluss ab. Er ist tiberzeugt,

dass dies fur die Weinqualitdt die beste Losung ist. Mit einer Vergleichs-

degustation im Hotel «Waldhaus» in Sils Maria vermochte er seine These

eindrucklich zu beweisen.

Wenn einer wie Franz Haas Biochemie
studiert, bevor er den efterlichen Wein-
baubetrieb Ubernimmt, dann kann man
davon ausgehen, dass er auch als Weain-
bauer und Onologe mit wissenschartli-
cher Akribie ans Werk geht.

Die ersten Versuche mit Drehverschlls-
sen liegen bereits 25 Jahre zurtick Das
Material, das damals angeboten wurde,
befriedigte allerdings nicht. Erst seit in
Australien vor ein paar Jahren Produkte
mit innerter Zinnfolie auf den Markt ka-
men, die geschmacklich nach heutigem
Wissensstand absolut keinen Einfluss auf
den Wein haben, hat er sich wieder inten-
siver mit dem Thema beschaftigt.

Vier Weine brachte er mit: einen Pinot
bianco, einen Traminer aromatico, die
weisse Cuvée Manna und einen Pinot
nero. Ein Teil der Abflllung wurde mit
Kork, ein Teil mit einem «Schraubers ver-
schlossen. [dentischer Wein — zweil Ver-
schlusssysteme, so die Versuchsanord-
nung. Bei drei der vier Paarungen zeigte
sich fir eine Uberwiegende Mehrheit der
Verkoster eindeutig, dass die Drehver-
schlussflaschen den mit Kork verschlos-
senen qualitativ (berlegen waren. Der
Uberzeugendere Wein zeigte sich fri-
scher, Klarer, praziser im Ausdruck Be-
sonders markant waren die Unterschie-
de bei den delikaten Sorten wie Pinot
bianco und Pinct nero; fast schien es, als
handelte es sich bei den zwei Abflillun-
gen um zwel grundsétzlich verschiedene
Gewéchse.

Tendenziell fihrte der Kork — wenn teil-
weise auch nur in Nuancen splirbar — zu
dumpfen, leicht bitteren, adstringierenden
Weinen.

Differenziertes Angebot

Auf dem italienischen Markt sieht Franz
Haas noch keine Méglichkeit, einen Wein
mit Drehverschluss verkaufen zu konnen.
Muller Thurgau und Schiava, die vor al-
lem dort verkauft werden, bietet er nach
wie vor nur mit Korkverschluss an, Bei
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Franz Haas filhrt bei einer Vergleichsdegustation im Hotel Waldhaus, Sils-Maria, die

Uberlegenheit des Drehverschlusses vor,

Weinen, die er in die USA sowie nach Ka-
nada, Australien und Grossbritannien ex-
portiert, haben die Kaufer die Wah!l, In den
genannten Landern wird der «Schraubers
bevorzugt. In den deutschsprachigen
Landern wéachst die Akzeptanz. Hinsicht-
lich der Rotweine wie Merlot, Cabernet
und Lagrein setzt Franz Haas nach wie
vor auf Kork, weil er noch Uber zu wenig
Erfahrung mit dem Drehverschluss ver-
fugt Die Weine mussen je nach Ver-
schlusstyp vor der Abflllung anders be-
handelt werden; dies betrifft vor allem
Zeitpunkt und Desierung von Schwefel.
Preislich wirkt sich im Verkauf das Ver-
schlusssystem nicht aus. Wohl kostet der
Drehverschluss bloss 15 Prozent eines
guten Korks, daflr schlagen die hohen In-
vestitionskosten flr die Drehverschluss-
anlage massiv zu Buche, <
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